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	→内容简介

	财产保险是指以财产及其相关利益为保险标的的保险，包括财产损失保险、责任保险、信用保险、保证保险、农业保险等。它是以有形或无形财产及其相关利益为保险标的的一类补偿性保险。

2013年前三季度，中国保险业共实现原保险保费收入13432.6亿元，同比增长11.2%。财产保险业务共实现原保险保费收入4621.3亿元，同比增长15.8%，依然保持了平稳较快的增长态势。预计2013年产险公司利润总额为327.9亿元，同比增加55.1亿元，增长20.2%。
2012年我国保险业原保险保费收入总计1.55万亿元，同比增长8%。其中，财产险原保险保费收入为5330.93亿元，同比增长15.4%；人身险原保险保费收入为1.016万亿元，同比增长4.48%。截至2011年末，保险业资产总额为7.35万亿元，同比增长22.3%；投资总额为4.5万亿元，同比增长19.5%。2011年作为“十二五”的开局之年，行业发展就面临着一些新问题，如消费者权益保护、对车险的过度依赖、资本市场深度调整等问题，这一切均对行业的发展产生了深刻影相关公司股票走势响。2011年我国财产保险业继续保持了平稳较快发展的良好势头，行业总保费收入达到了4779亿元，同比增长18.68%。尽管与2010年相比增长速度出现了较大幅度回落，但如将其放到宏观经济的大背景下，仍属来之不易，充分体现了行业自身发展能力的提升，更重要的是行业发展的内含价值得到了提升和彰显，行业经营的核心指标保持着持续改善的态势，特别是承保业绩，在2010年实现承保利润83.59亿元的基础上，2011年进一步大幅提升。行业在逐步完成了以合规为主要内涵的转型之后，审时度势地推动了以服务和创新为核心内涵的转型，从而使行业继续保持了良好发展的势头，更为未来的持续健康发展奠定了坚实的基础。

随着我国改革开放的进一步深化，无论从风险层面的环境变化，还是宏观经济及制度环境的变化，都为财产保险的长远发展提供了充分的空间，也同时为财产保险业务开展的各个方面提出了更高的要求。在短期内，受世界宏观经济放缓以及我国监管方式转变的影响，我国财产保险保费收入的增长幅度在未来几年内不会过高。但就长期而言，财产保险行业仍会保持高速的增长。这有三个方面的原因：一是我国产险业基数较小，待开发的市场很大；二是产权控制日益明晰；三是个人资产的迅速增长以及宏观经济的平稳运行为财产保险提供了强大的购买力支撑。
本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家发改委、中国保险监督管理委员会、中国证券监督管理委员会、中国银行业监督管理委员会、中国保险行业协会、各省市保险行业协会、中国人民银行、中国证券业协会中国经济景气监测中心、中国证券报、中国行业研究网及国内外相关报刊杂志媒体的基础信息以及保险专业研究单位等公布和提供的大量资料，对我国财产保险业的发展现状、竞争格局、发展趋势等进行了详尽地分析，并重点分析了全球化背景下中国财产保险业面临的冲击与企业的应对策略等。同时，本报告也针对财产保险业的特点，从各个角度全面详实地进行了调研。本报告数据及时全面，图表丰富，既有深入的分析，又有直观的比较分析，为保险公司、研究机构、上市公司等单位在激烈的市场竞争中洞察先机，根据市场需求及时调整经营策略，为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供了准确的市场情报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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