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	→内容简介

	私人银行服务是银行服务的一种，专门面向富有阶层，为富豪们提供个人财产投资与管理的服务，一般需要拥有至少100万美元以上的流动资产才可在较大型的国际金融公司或银行中申请开设此类服务。私人银行服务最主要的是资产管理，规划投资，根据客户需要提供特殊服务，也可通过设立离岸公司、家族信托基金等方式为顾客节 省税务和金融交易成本。因此私人银行服务往往结合了信托、投资、银行、税务谘询等多种金融服务。该种服务的年均利润率可达到35%，远高于其他金融服务。

开拓私人银行业务不仅能够深度挖掘已有和潜在客户，而且也是商业银行零售业务战略布局的需要。2013年以来，城市商业银行开始进军私人银行业务市场。其中，北京银行于今年3月开设私人银行中心，成为首家开办私人银行服务的城市商业银行。此后，上海银行、吉林银行、杭州银行等多家城商行也相继跻身私人银行业务。截至2013年10月底，已有15家中资银行开设了私人银行业务，私人银行市场竞争程度进一步加大。银联信最新报告显示，截至2013年1底，共有18家中资银行成立私人银行部门，中资银行在国内成立的私人银行服务中心或分部共计217家，设立最多的是中信银行，有35家。这些私人银行中心或分部主要集中在北京、上海、广州、深圳、杭州、青岛、南京等沿海城市或经济发达的省会城市。中资私人银行管理的客户资产规模逐年呈快速增长趋势。2013年，中信银行宣布私人银行业务实现盈亏平衡。2013年中国私人财富市场继续保持稳健发展势头。中国高净值人群更加关注“财富保障”和“财富传承”，投资心态更为成熟、稳健，跨境多元化配置需求日益显著。在投资渠道的选择上，随着高净值人群与私人银行的信任合作关系更加深化，私人银行逐渐成为高净值人士越来越依赖的投资理财渠道。在境内财富管理市场，中资银行以其品牌、服务和产品的优势，市场领军地位进一步凸显，保持并强化了竞争优势；与此同时，随着中国高净值人群跨境多元化配置需求的日益显著，境外市场成为境内市场的重要延伸，多家中资机构纷纷开始海外业务布局。
近年来随着宏观经济的快速发展以及人民币升值等因素，我国富豪人数和平均资产拥有量逐年稳步增加，成为全球富豪人数增长最快的国家之一，是亚太地区除日本之外富裕人士的第二大集中地。这些“新富阶层”对私人银行业务存在着巨大的潜在需求。无论是从投资的角度还是从资产管理的角度，对私人银行而言，中国都是令人着迷的市场。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家海关总署、国家商务部、国务院发展研究中心、证监会、银监会、保监会、证券业协会、保险业协会、银行业协会、中国行业研究网以及国内外相关报刊杂志的基础信息等公布和提供的大量资料，对我国私人银行行业的市场格局、竞争态势等进行了分析，并着重分析了国内外重点私人银行企业运营情况和发展动态。报告数据丰富及时、图文并茂，还对国家相关产业政策进行了介绍和趋向研判，是私人银行生产企业、科研单位、经销企业等单位准确了解当前中国私人银行市场发展动态，把握企业定位和发展战略方向不可多得的决策参考资料，同时对其他相关部门也具有极大的参考价值。
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