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	→内容简介

	全国P2P总共有5000多家，平均每天诞生2家，同时每天也都会有网贷平台倒闭的消息。P2P本质上是金融，未来在市场竞争中能胜出的一定是那些股东实力强大，资本实力强大，公司治理规范，风险管理能力强的公司。那些具备银行背景，互联网巨头控制，产业公司控制的，以及经营规范民营金融控制P2P将会逐步脱颖而出。而那些独立的，资源背景实力较弱的，不注意风险管理的P2P公司将会逐步退出。也许很多人会问：为什么以P2P借贷平台为代表的互联网金融会突然火起来?P2P行业的主要风险是什么?P2P行业的发展趋势如何?将对这些问题试图进行一些初步解答。
目前P2P网贷平台被人们视作金融信息服务机构，主要服务于民间借贷，是民间借贷的网络版，在我国充其量可以划归民间金融、草根金融、非正规金融领域。在2012年P2P网贷平台在全国各地迅速扩张让P2P网贷平台成为金融理财领域的一个热词，让人们对其前世今生突然产生了浓厚的兴趣。

P2P网络借贷平台，是P2P技术与民间借贷相结合的金融服务网站。P2P借贷是peer to peer lending的缩写，有中文翻译为“人人贷”。网络借贷指的是借贷过程中，资料与资金、合同、手续等全部通过网络实现，它是随着互联网的发展和民间借贷的兴起而发展起来的一种新的金融服务模式。P2P行业在中国大致与美英等发达国家发展同步，借助信息技术的发展，将过去分散的民间借贷搬到了互联网上，从而让出借人与借款人在网络上实现点对点的对接。经过实地调研和线上观察，用一句话概括我国P2P网贷行业的基本现状，就是“三有三无四集聚”。

具体而言，P2P网贷行业“三有”，是有需求、有供给、也有中间服务商，行业发展的基础厚实和潜力强劲;但是P2P网贷行业却长期处于三无状态，即无准入门槛、无行业标准、无机构监管;也形成“四积聚”：大量的资金往P2P平台积聚，很多人觉得这是个挣钱的机会纷纷入场，形成了人才的集聚，P2P平台借助高科技的手段增添了它的神秘色彩，同时也带来了风险的积聚。

P2P网贷的发展与风险

一、P2P网贷行业发展迅猛。P2P网贷得到快速发展主要原因有如下几点：一是服务的领域属于民间借贷，因为“有借有还，再借不难”一直是中国人的传统借贷观念，人们认为借贷的风险不是太大;二是P2P借贷平台的贷款利率很高，行业内的年化利率一般在15%以上，有的甚至高达20%，远远超越正规金融机构的利率水平，具有很大的诱惑力;三是有些P2P平台推出了本金保证、担保等模式，让投资者在平台放贷时感到放心;四是P2P平台的投资原则是“小额分散”，投资者参与的门槛很低，故参与者甚多;五是有高科技信息手段的支持，平台运营较低;六是P2P高举普惠金融旗帜，符合国家金融发展的政策趋向，起着很好的宣传效果和社会效应，也吸引了一些公益慈善人士的投资和加入。七是在本轮地方金改中P2P充当了开路先锋的角色。

二、P2P网贷行业必须防范法律风险。资产投资分析师指出，P2P网贷平台当前最大的风险是法律风险。很多人讲到市场风险、道德风险、操作风险、信用风险等，对于正规金融机构做理财产品，这些都是预见到的风险。P2P网贷平台在开展金融相关创新业务时，必须小心翼翼地排查和防控法律风险。

P2P网贷行业的未来趋势

从长时段来看，互联网金融才大潮初起，难免泥沙俱下，但潮涨潮落，不改一浪高过一浪的发展趋势。当前的鱼龙杂混、良莠不齐的情况一定不会长期持续下去。P2P健康发展的前提可能是要经历一些风雨，淘汰一批经营不善的网贷公司，甚至要打击掉一批借着P2P平台进行违法犯罪活动的团伙。相信，经过洗牌之后，一些巨型的、有实力的网贷公司或许将兼并一些中小型网贷公司，并且专注做平台的P2P公司将引进和培育一批金融服务机构进行合作，链接网贷行业的上下游，优化产业链，形成一个巨大的互联网金融产业集群。以近年互联网金融的发展趋势推测，如果政策法律环境没有显著恶化，我预计再过个三到五年，我国或许将成长出几家巨型的线上、线下结合的P2P公司，可能通过连锁加盟的方式，与本轮金融改革试点地区合作，并且与资本市场相结合，拿到投资后做进一步的区域扩张和功能优化。
本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、中国商业信息协会、中国经济景气监测中心、中国行业研究网、全国及海外多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，客观、多家度地对中国P2P市场进行了分析研究。报告在总结了P2P行业发展历程的基础上，结合新时期的各方面因素，对中国P2P行业的发展趋势给予了细致和审慎的预测论证。是P2P经营、开发企业、服务、投资机构等单位准确了解目前P2P件业发展动态，把握企业定位和发展方向不可多得的精品。
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第三节 上海市P2P信贷行业发展分析

一、上海市P2P信贷环境分析

1、上海市民间融资需求分析

2、上海市网络受众规模分析

二、上海市小微金融发展分析

三、上海市P2P信贷现状分析

四、上海市P2P信贷竞争情况

五、上海市P2P信贷发展前景

第四节 浙江省P2P信贷行业发展分析

一、工浙江省P2P信贷环境分析

1、浙江省民间融资需求分析

2、浙江省网络受众规模分析

二、浙江省小微金融发展分析

三、浙江省P2P信贷现状分析

四、浙江省P2P信贷竞争情况

五、浙江省P2P信贷发展前景

第五节 厂东省P2P信贷行业发展分析

一、广东省P2P信贷环境分析

1、广东省民间融资需求分析

2、广东省网络受众规模分析

二、广东省小微金融发展分析

三、厂东省P2P信贷现状分析

四、广东省P2P信贷竞争情况

五、广东省P2P信贷发展前景

第六节 江苏省P2P信贷行业发展分析

一、江苏省P2P信贷环境分析

1、江苏省民间融资需求分析

2、江苏省网络受众规模分析

二、江苏省小微金融发展分析

三、江苏省P2P信贷现状分析

四、江苏省P2P信贷竞争情况

五、江苏省P2P信贷发展前景

第四部分 投资价值分析

第八章 中国P2P信贷行业发展趋势与投资前景

第一节 P2P信贷行业发展瓶颈分析

一、P2P信贷平台主体资质问题

二、P2P信贷行业风险控制瓶颈

三、P2P信贷行业客户拓展瓶颈

第二节 P2P信贷行业发展趋势分析

一、P2P信贷行业兼并重组趋势

二、P2P信贷行业运营模式发展趋势

三、P2P信贷与征信机构合作趋势

四、P2P信贷行业信托化趋势

五、P2P信贷行业规范化趋势

第三节 P2P信贷行业投资前景分析

一、P2P信贷风险资本投资状况

二、网络联保贷款模式发展前景

第四节 P2P信贷行业投资风险与规避

一、P2P信贷行业投资风险分析

1、由于法律缺失导致的风险

2、网络平台用户导致的风险

3、借贷平台自身导致的风险

二、P2P信贷行业风险规避措施

三、P2P信贷风险规避创新建议

第九章 中国网络信贷平台经营分析

第一节 B2C网络借贷平台经营分析

一、阿里小贷P2P信贷平台

1、平台发展简况分析

2、平台用户规模分析

3、平台业务范围分析

4、平台营收情况分析

5、平台主营业务分析

6、平台贷款费率分析

7、平台产品结构分析

8、平台不良贷款分析

9、平台风险防范机制

10、平台放贷机构分析

11、平台竞争优劣势分析

二、全球网P2P信贷平台

三、数银在线P2P信贷平台

四、易贷网P2P信贷平台

第二节 P2P网络平台经营分析

一、红岭创投P2P信贷平台

二、宜人贷P2P信贷平台

三、拍拍贷P2P信贷平台

四、陆金所P2P信贷平台

五、证大e贷P2P信贷平台

第十章 P2P信贷业务管理与风险控制

第一节 P2P信贷业务风险划分

一、政策风险

二、市场风险

三、经营风险

四、操作风险

第二节 P2P信贷信贷业务前管理

一、信贷业务管理原则

二、信贷业务决策机构

三、授信业务审批流程

四、贷款发放流程

第三节 P2P信贷业务后发放流程

一、贷后管理全部流程

二、贷后管理操作流程

三、建立客户档案管理

四、日常监控及贷后检查

五、资产分类及分工管理

六、贷后管理责任追求制度

第四节 中国P2P信贷可持续发展分析

一、制度的可持续性

二、财务的可持续行

三、营业资金的可持续性

四、经营管理的可持续性

五、可持续性发展的路径

第五节 项目公司风险防范措施

一、项目公司风险控制方式

二、项目公司风险监控方式

三、项目公司风险化解途径

第十一章 2014-2018年P2P信贷行业面临的困境及对策

第一节 2014年中P2P信贷行业面临的困境

一、中国P2P信贷行业发展的主要困境

二、政策性方面

三、经营性方面

四、法律性方面

五、操作性方面

第二节 P2P信贷企业面临的困境及对策

一、P2P信贷企业面临的困境及对策

二、国内P2P信贷企业的出路分析

第三节 中国P2P信贷行业存在的问题及对策

一、中国P2P信贷行业存在的问题

二、P2P信贷行业发展的建议对策

三、市场的重点客户战略实施

1、实施重点客户战略的必要性

2、合理确立重点客户

3、重点客户战略管理

4、重点客户管理功能

第四节 中国P2P信贷市场发展面临的挑战与对策

一、P2P信贷市场发展面临的挑战

二、P2P信贷市场发展对策分析

第十二章 P2P信贷行业发展战略研究

第一节 P2P信贷行业发展战略研究

一、战略综合规划

二、技术开发战略

三、业务组合战略

四、区域战略规划

五、产业战略规划

六、营销品牌战略

七、竞争战略规划

第二节 对我国P2P信贷品牌的战略思考

一、P2P信贷品牌的重要性

二、P2P信贷实施品牌战略的意义

三、P2P信贷企业品牌的现状分析

四、我国P2P信贷企业的品牌战略

五、P2P信贷品牌战略管理的策略

第三节 P2P信贷经营策略分析

一、P2P信贷市场创新策略

二、品牌定位与品类规划

三、P2P信贷新产品差异化战略

第四节 P2P信贷行业投资战略研究

一、2014年P2P信贷行业投资战略

二、2014-2018年P2P信贷行业投资战略

第十三章 行业发展预测与投资建议

第一节 国内P2P信贷行业发展预测

一、市场容量预测

二、市场结构预测

第二节 中研普华P2P信贷行业投资建议

一、P2P信贷平台营销策略建议

1、P2P信贷平台营销策略的选择

2、P2P信贷平台营销策略的实施

二、P2P信贷行业投资方向建议

三、P2P信贷行业投资方式建议

四、P2P信贷违约风险防范建议
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