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	→内容简介

	高吸水性树脂（英文名为Super Absorbent Resin， 简写为SAR），或者称为高吸水性聚合物（英文名为Super Absorbent Polymer，简写为SAP），是一种含有羧基等强亲水性基团并具有一定交联度的水溶胀型高分子聚合物。与传统吸水材料如海绵、纤维素、硅胶相比，它不溶于水，也不溶于有机溶剂，却又有着奇特的吸水性能和保水能力，同时又具备高分子材料的优点。高吸水性树脂的吸水量高，可达到自重的千倍以上，而且保水性强，即使在受热、加压条件下也不易失水，对光、热、酸碱的稳定性好，还具有良好的生物降解性能。

高吸水性树脂的开发与研究只有几十年的历史。是一种典型的功能高分子材料，具有一般高分子化合物的基本特性。它能够吸收并保持自身质量数百倍乃至数千倍的水分或都数十倍的盐水，并且能够保水贮水，即使加压也很难把水分离出来。这是由于其分子结构上带有大量具有很强亲水性的化学基团，而这些化学基团又可形成各种相应的复杂结构，从而赋予该材料良好的高吸水和高保水特性。

高吸水性树脂与水有很强的亲和力使它在个人卫生用品方面得到广泛应用，并在农业、土木建筑、保鲜材料、改造环境等方面的应用也显示出广阔的前景。如婴儿纸尿片、老年失禁纸尿片布、妇女用卫生巾等，广大发展中国家在这方面的需求不断增长，各国纷纷扩大生产，增加研究和开发力度。高吸水性树脂作为通讯电缆的防水剂、湿度调节剂、凝胶转动装置、活体酶载体、人造雪等方面也得到了大量的研究和应用。高吸水性树脂在农艺园林方面的应用也已表现出令人鼓舞的前景，它有利于节水灌溉、降低植物死亡率、提高土壤保肥保水能力、提高作物发芽率等。高吸水树脂在沙漠治理方面的应用更是具有无可估量的社会效益。由此可见进一步开发高吸水性树脂仍然有很重大的意义。

国内高吸水性树脂的研究工作起步较晚，始于20世纪80年代初，与国外相比，我国高吸水性树脂的研究开发与应用相对比较缓慢，2014年我国高吸水性树脂的生产能力预计在200万吨/年左右，生产企业近150家，但规模都不大，生产能力在5万吨以上的仅27家。

国内有三十多家单位在从事高吸水性树脂的研究。例如上海大学、吉林石油化工研究所、中国科学院化学所、中国科学院兰州化学物理研究所、广州化学所、天津大学、北京化工大学、广东工业大学化工研究所等，这些单位的工作大都着重于水性树脂的合成研究。在应用方面，吉林、黑龙江、新疆、河南等省把高吸水性树脂应用于农业生产中取得了较为可喜的成就。目前，国内高吸水剂的研究工作绝大部分仍处于实验室阶段，有的已转入中试阶段，但工业化的很少，主要还是依靠进口。

目前，在我国高吸水性树脂大部分为进口产品，进口价为1.5－l.8万元/t。国内高吸水性树脂生产成本在1.2－1.5万元/t，售价为1.8－2.2万元/t。预计到 2018年国内高吸水性树脂的需求量将达到400kt。

在我国吸水树脂的消费主要以卫生用品应用为主。在今后我国吸水树脂应用方面卫生材料仍是主流，其需求量还将不断增大。由于我国水资源十分贫乏，水土流失严重，荒漠化土地日趋扩展;并且我国正处于工业化、城市化的加速发展阶段，城市草坪业和花卉业将有巨大的发展空间。吸水树脂作为土壤改良剂，保水保肥剂，种子及苗木移植涂覆剂在农业、林业、园林绿化、改造沙漠等方面将起着重要的作用，有关专家认为，再经过七八年的努力作为保水剂的吸水树脂有可能成为继化肥、农药、地膜之后最受广大农民欢迎的农用化学品之一，其市场前景十分广阔。

高吸水性树脂是一种发展迅速的新材料，在我国极具市场潜力。随着人们对SAP研究的深入，具有耐盐、保水、保肥等多功能SAP的研究已经取得了巨大的进展，但是我国SAP的生产及应用均落后于发达国家，迫切需要快速发展。我国地大物博，土壤沙漠化严重， SAP在农业上的应用具有巨大的潜力，加强对具有抗旱保墒，且具有缓释肥功能的绿色环保型SAP的研究，建立以多功能新型SAP为中心的完整化学抗旱、节水、保水技术体系，并开展大面积的示范推广也是今后研究的重点。此外，目前应用于工业化生产的SAP大多是丙烯酸盐类，原料成本高，不利于大范围应用。加强对非金属矿物/保水复合材料的研究，同时研究简化生产工艺，减少聚合后半成品水分含量从而减少产成品干燥时间和干燥能耗，对于降低SAP成本，扩大SAP应用范围具有重要意义。另外，应该尽快利用原料和市场需求两个优势，引进国外先进技术，并依托国内科研力量进行开发，建设经济规模工业化装置，以便迅速占领这一高增长的市场。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心、中国行业研究网、国内外相关报刊杂志的基础信息以及高吸水性树脂（SAP）专业研究单位等公布和提供的大量资料。对我国高吸水性树脂（SAP）行业作了详尽深入的分析，为高吸水性树脂（SAP）产业投资者寻找新的投资机会。为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供准确的市场情报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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5、华南地区高吸水性树脂（SAP）行业产销情况分析

6、华南地区高吸水性树脂（SAP）行业产值分析

7、华南地区高吸水性树脂（SAP）行业发展预测

六、西北地区

1、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业企业规模分析

2、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业从业人员规模分析

3、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业资产规模分析

4、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业投资规模分析

5、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业产销情况分析

6、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业产值分析

7、西北地区高吸水性树脂（SAP）行业发展预测

七、西南地区

1、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业企业规模分析

2、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业从业人员规模分析

3、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业资产规模分析

4、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业投资规模分析

5、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业产销情况分析

6、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业产值分析

7、西南地区高吸水性树脂（SAP）行业发展预测
第九章 高吸水性树脂（SAP）行业典型企业分析

第一节 诺尔生物
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第二节 浙江卫星石化股份有限公司
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第三节 珠海得米新材料有限公司
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第四节 浙江威龙高分子材料有限公司
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第五节 泉州邦丽达科技实业有限公司
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第六节 博亚树脂
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第七节 台湾塑胶工业股份有限公司
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第八节 LG Chemical
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第九节 Sanyo Chemical
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析

第十节 Sumitomo
一、企业概况

二、企业主要经济指标分析

三、企业盈利能力分析

四、企业偿债能力分析

五、企业运营能力分析

六、企业成长能力分析
第四部分 发展战略研究
第十章 高吸水性树脂（SAP）行业发展战略研究

第一节 企业发展战略研究

一、战略综合规划

二、技术开发战略

三、业务组合战略

四、区域战略规划

五、产业战略规划

六、营销品牌战略

七、竞争战略规划

第二节 品牌战略研究

一、企业品牌的重要性

二、实施品牌战略的意义

三、品牌的现状分析

四、企业的品牌战略

五、品牌战略管理的策略

第五部分 行业投资指导

第十一章 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资战略研究

第一节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资环境分析

一、2014-2018年全球经济走势分析

二、2014-2018年国内宏观经济趋势分析

三、2014-2018年国内政策走向分析
第二节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资战略研究

第十二章 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资机会与风险分析

第一节 高吸水性树脂（SAP）行业投资收益率分析及预测

一、2009-2013年高吸水性树脂（SAP）行业投资收益率分析

二、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资收益率预测

第二节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资风险及对策分析

一、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业政策风险与应对策略

二、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业市场风险与应对策略

三、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业技术风险与应对策略

四、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业经营风险与应对策略

五、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业财务风险与应对策略

六、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业其他风险与应对策略

第三节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资策略分析

第十三章 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资指导

第一节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资结构建议

第二节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业融投资建议

一、融资渠道建议

二、投资方式建议
第三节 2014-2018年高吸水性树脂（SAP）行业投资规模建议
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