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	→内容简介

	高吸水性树脂（英文名为Super Absorbent Resin， 简写为SAR），或者称为高吸水性聚合物（英文名为Super Absorbent Polymer，简写为SAP），是一种含有羧基等强亲水性基团并具有一定交联度的水溶胀型高分子聚合物。与传统吸水材料如海绵、纤维素、硅胶相比，它不溶于水，也不溶于有机溶剂，却又有着奇特的吸水性能和保水能力，同时又具备高分子材料的优点。高吸水性树脂的吸水量高，可达到自重的千倍以上，而且保水性强，即使在受热、加压条件下也不易失水，对光、热、酸碱的稳定性好，还具有良好的生物降解性能。

高吸水性树脂与水有很强的亲和力使它在个人卫生用品方面得到广泛应用，并在农业、土木建筑、保鲜材料、改造环境等方面的应用也显示出广阔的前景。如婴儿纸尿片、老年失禁纸尿片布、妇女用卫生巾等，广大发展中国家在这方面的需求不断增长，各国纷纷扩大生产，增加研究和开发力度。高吸水性树脂作为通讯电缆的防水剂、湿度调节剂、凝胶转动装置、活体酶载体、人造雪等方面也得到了大量的研究和应用。高吸水性树脂在农艺园林方面的应用也已表现出令人鼓舞的前景，它有利于节水灌溉、降低植物死亡率、提高土壤保肥保水能力、提高作物发芽率等。高吸水树脂在沙漠治理方面的应用更是具有无可估量的社会效益。由此可见进一步开发高吸水性树脂仍然有很重大的意义。

随着人民生活水平的不断提高，我国SAP的消费量逐年增长，目前SAP已成为我国丙烯酸下游产品中增长最快的产品。而在SAP的下游产品中，卫生用品占据了90%以上的应用比例，其中纸尿裤占比55%，妇女用卫生巾占35%；而其他的SAP下游产品包括土壤保水剂，工业阻水剂和食品包装。近年来，随着国外企业对我国市场的愈发重视，加之国内企业开始进入市场，我国SAP产能步入快速增加时期，2007年-2012年，年均产能增速达27.3%；2012年，我国高吸水性树脂产能已达44.5万吨，跃居世界第二，预计到2014年我国SAP产能将超过日本，达到71万吨，成为世界第一。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心、中国行业研究网、国内外相关报刊杂志的基础信息以及高吸水性树脂（SAP）专业研究单位等公布和提供的大量资料。对我国高吸水性树脂（SAP）行业作了详尽深入的分析，为高吸水性树脂（SAP）产业投资者寻找新的投资机会。为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供准确的市场情报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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第三章 高吸水性树脂（SAP）产销情况分析及预测
第一节 高吸水性树脂（SAP）产能分析及预测

一、2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产能分析
我国SAP产能直到90年代后半期才开始起步，在2007年前，我国市场在这些垄断企业的战略规划中属于二线市场，没有较大的产能投放，因此我国SAP产能在这段时间增速缓慢，2000年至2007年，我国较大的SAP投产项目仅有日触张家港的3万吨设备，南通三大雅的6.5万吨设备和宁波台塑的3万吨设备，截至2007年，全国SAP总产能仅为13.5万吨。随着国外企业对我国市场的重视，加之国内企业开始进入该市场，2007年-2012年，年均产能增速达27.3%；截至2013年，我国SAP产能已达57万吨。
图表：2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产能分析

[image: image1.emf]2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产能分析
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数据来源：中研普华
二、2014-2018年高吸水性树脂（SAP）产能预测
从厂商产能角度来看，三大雅是最早一批进入我国的SAP企业之一，其中国产能也达到了13.5万吨，而在2014年将有9万吨级新装置投产，稳居国内第一。以宜兴丹森和山东诺尔石化为首的本土SAP企业也加大产能扩张速度，意图在SAP这个新兴市场上占得一席之地。宜兴丹森目前的产能为10万吨，居国内第二，而2014年公司称有意在5年内将产能扩增至42万吨。随着国外企业对我国市场的愈发重视，加之国内企业开始大举进入市场。因此，预计未来国内产能年均增速保守估计为25%。
图表：2014-2018年高吸水性树脂（SAP）产能预测分析
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第二节 高吸水性树脂（SAP）产量分析及预测

一、2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产量分析
从2009年至2013年，我国高吸水性树脂（SAP）产量由15.1万吨，增加到46.3万吨，年累计增长率达206%，平均年增长率达30%以上。
图表：2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产量分析

[image: image3.emf]2009-2013年高吸水性树脂（SAP）产量分析
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