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	→内容简介

	保险中介，指介于保险经营机构之间或保险经营机构与投保人之间，专门从事保险业务咨询与销售、风险管理与安排、价值衡量与评估、损失鉴定与理算等中介服务活动，并从中依法获取佣金或手续费的单位或个人。目前，我国保险中介行业处于产出规模和市场需求缓慢增长的产业形成期。截至 2013年底，全国共有包括保险代理、保险经纪、保险公估在内的保险专业中介机构2500多家，保险兼业代理机构20万余家，保险营销员300多万人。2013年保险中介渠道实现保费收入约达14001.49亿元，占2013年全国总保费收入的81.3%。2013年保险专业中介渠道实现保费收入约达1117.53亿元，与2010年相比，累计增长32.3%。在2013年全国保险专业中介机构实现业务收入223.5亿元，利润15.1亿元。

与国际发达水平和世界平均水平比，中国保险业发展水平还相对较低，增长潜力和空间仍十分巨大。在一国人均GDP达到3000美元之后，人们的消费需求开始升级，生活要求出现多样化，对养老保健、医疗卫生、汽车住宅、文化教育等改善生活质量的需求将明显提高，而这些消费领域都与保险业息息相关，需要保险业提供更加丰富的产品和服务。而目前中国的人均GDP大约5000-6000美元，从国际经验看，正是保险业发展的战略机遇期。

而中国保险中介监管的法律框架逐渐完善，多项利好政策法规相继出台。保险中介市场的监管思路逐步清晰，市场化的监管理念和监管方式逐步成型，注重发挥市场在监管中的作用。从1998年公布的保险经纪人、保险代理人等中介法规，每两三年一个修改，现在已经走过了十个年头。2006年的《国务院关于保险业改革发展的若干意见》有两条涉及保险中介：一是主要任务是拓宽保险服务领域，积极发展财产保险，人身保险、再保险和保险中介市场、健全保险市场体系。二是发挥保险中介机构在承保理赔、风险管理和产品开发方面的积极作用，提供更加专业和便捷的保险服务。在2007年保监会又以文件的形式对保险中介领域的发展提出了综合性的指导意见。这些都奠定了保险中介市场的发展，这是保险中介市场在发展过程中面临的最难得的机遇。政府的支持上升到了国家的层面。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心、中国行业研究网、国内外相关报刊杂志的基础信息以及保险中介专业研究单位等公布和提供的大量资料。对我国保险中介行业作了详尽深入的分析，为保险中介产业投资者寻找新的投资机会。为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供准确的市场情报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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第四章 2013-2014年中国保险中介市场发展形势分析
第二节 2013-2014年中国保险中介市场发展综述

一、中国保险中介市场发展取得长足进步
伴随中国改革开放30年的历史实践，中国保险中介市场从无到有、从萌芽走向壮大。今天保险中介的市场主体、业务规模和服务领域都发生了深刻变化，在保险业改革前进的道路上正展示着无限生机。
我国保险中介发展取得了长足进步
上世纪80年代初，国内保险业恢复发展，保险公司通过兼职代办网点代理销售产品，形成兼业保险代理机构的雏形。90年代，适应保险业改革开放的需要，保险市场引入了保险营销渠道。进入新世纪，保险专业中介机构开始迅速成长。经过30年发展，我国保险中介市场结构、市场规模、市场功能等各方面都发生了深刻变化，为保险业发展做出了重要贡献。
保险中介市场体系基本形成。截至 2013年底，全国共有包括保险代理、保险经纪、保险公估在内的保险专业中介机构2500多家，保险兼业代理机构20万余家，保险营销员300多万人。
保险中介渠道实现保费收入逐年增加。2010年保险中介渠道实现保费收入12344.62亿元，占2010年全国总保费收入的82.21%。2011年保险中介渠道实现保费收入12757.74亿元，占2011年全国总保费收入的82.25%.2012年保险中介渠道实现保费收入12757.74亿元，占2012年全国总保费收入的82.4%。2013年保险中介渠道实现保费收入约达14001.49亿元，占2013年全国总保费收入的81.3%。
图表：2010-2013年中国保险中介渠道实现保费收入情况分析

[image: image1.emf]2010-2013年中国保险中介渠道实现保费收入情况分析

0

2000

4000

6000

8000

10000

12000

14000

16000

保险中介渠道实现保费收

入（亿元）

10940.8 12344.62 12757.74 14001.49

2010

年

2011

年

2012

年

2013

年


数据来源：中研普华
图表：2010-2013年中国保险中介渠道实现保费收入占当年总保费比例
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而在保险专业中介机构实现保费收入方面，截至2010年底，全国保险代理公司和保险经纪公司实现保费收入844.64亿元。2011年，全国保险公司通过保险专业中介机构实现保费收入909.82亿元。2012年保险专业中介渠道实现保费收入1007.70亿元。在2013年保险专业中介渠道实现保费收入约达1117.53亿元，与2010年相比，累计增长32.3%。
图表: 2010-2013年中国保险专业中介实现保费收入情况分析
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保险中介盈利能力不断提高。截至2010年底，全国保险专业中介机构实现业务收入48.87亿元，利润8.15亿元。2011年全国保险专业中介机构实现业务收入150.65亿元，利润10.4亿元。2012年全国保险专业中介机构实现业务收入181.45亿元，利润12.5亿元。在2013年全国保险专业中介机构实现业务收入223.5亿元，利润15.1亿元。
图表：2010-2013年中国保险专业中介业务收入情况分析
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