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	→内容简介

	交通运输照明成为LED作为照明光源的重要应用市场，目前，LED已应用到汽车内部和外部，尤其是在汽车内部照明，彩色LED的应用已经非常成熟。汽车外部应用也在不断发展，制动灯、尾灯还有转向灯、倒车灯、高位制动灯等都已经应用LED，其中制动灯、尾灯还有高位刹车灯应用规模较大。而作为车辆前照灯照明，由于需要大功率的LED，受到技术以及LED性价比的制约，特别是在光学、电子控制、热管理领域也还有一定难度，普及还需要三到五年时间，行业内也仅在一些豪华高端车型上开始应用。除了目前应用较普遍的尾灯、高位刹车灯等，将来转向灯、倒车灯也会大规模应用LED。

2013年LED汽车灯市场规模17.13亿元，同比增长16.37%。LED汽车灯应用市场的销售额，每年约保持10%的增长速度，但国产LED汽车灯所占比例却不高。

目前，80%以上的欧系和日系汽车安装了LED高位制动灯。市场上几大汽车领导厂商也不断推出以LED为光源的新型汽车，像日系的Toyota、Mitsubishi、Honda、Nissan等厂商推出的Teana、Crown、Reiz，美系通用汽车旗下的Cadillac、Buick，以及德系车厂的Mercedes-Benz、BMW、AUDI等都已采用LED尾灯，并逐渐形成了LED汽车灯具的产业化。

LED汽车灯是车灯发展的一个大趋势，车灯与照明的共同需求，正在日益刺激着LED芯片产业的快速发展，未来5年内，国产的LED芯片的品质与产量必将会有显著的提升与改观。

未来、LED汽车灯消费将追求个性化、艺术化、环保、智能化。随着LED车灯从概念走入现实，伴随着生产技术的进步、光学系统的优化已及成本的进一步降低，中研普华相信美观、节能、环保特别是更加安全的LED车灯照明将获得更大范围的推广，引领未来汽车灯具市场的新潮流。目前LED车灯与传统灯具价格还有较大差别，发光效率不断提高及散热技术日益改进是未来发展LED汽车灯具的主要着力点。尽管还存在一些问题需要解决，但LED体积小、耐震动、节能、长寿命等优势，这些都是增加LED在车内外应用的要素。随着产品技术不断提升，产品种类不断拓展，未来汽车将向安全化、智能化方向发展。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心提供的最新行业运行数据为基础，验证于与我们建立联系的全国科研机构、行业协会组织的权威统计资料。我们对LED汽车灯行业进行了长期追踪，结合我们对LED汽车灯相关企业的调查研究，对我国LED汽车灯行业发展现状与前景、市场竞争格局与形势、赢利水平与企业发展、投资策略与风险预警、发展趋势与规划建议等进行深入研究，并重点分析了LED汽车灯行业的前景与风险。报告揭示了LED汽车灯市场潜在需求与潜在机会，为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供准确的市场情报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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第二章 LED汽车灯市场容量/市场规模分析
第一节 2011-2013年LED汽车灯市场容量/市场规模统计

交通运输照明成为LED作为照明光源的重要应用市场，目前，LED已应用到汽车内部和外部，尤其是在汽车内部照明，彩色LED的应用已经非常成熟。汽车外部应用也在不断发展，制动灯、尾灯还有转向灯、倒车灯、高位制动灯等都已经应用LED，其中制动灯、尾灯还有高位刹车灯应用规模较大。而作为车辆前照灯照明，由于需要大功率的LED，受到技术以及LED性价比的制约，特别是在光学、电子控制、热管理领域也还有一定难度，普及还需要三到五年时间，行业内也仅在一些豪华高端车型上开始应用。除了目前应用较普遍的尾灯、高位刹车灯等，将来转向灯、倒车灯也会大规模应用LED。
LED汽车灯应用市场的销售额，每年约保持10%的增长速度，但国产LED汽车灯所占比例却不高。
图表：2011-2013年LED汽车灯市场容量统计
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图表：2011-2013年LED汽车灯市场规模统计
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第二节 LED汽车灯下游应用市场结构

LED汽车灯适合于汽车电子的各种照明应用，包括大灯（远光灯和近光灯），雾灯，尾灯，刹车灯，转向信号灯，白天行车灯，踏板照明灯，仪表灯，牌照灯，车门灯，车内照明灯，示宽灯，导航，娱乐系统，背光灯及指示灯等。
在汽车应用中，LED主要被用来外部与内部照明。外部照明设备涉及热极限与EMC问题，同时还有卸载负载测试的许多复杂标准，例如，电压是40V、60V、80V，还是100V LED的驱动电路必须符合汽车EMC规格的严格要求。对于通过高效、电感开关式调节器驱动的LED，符合上述要求有一定难度，所有预防措施将增加总体方案的成本。在外部照明应用领域，头灯、雾灯及指示灯是目标应用。
由于LED所具备的优点，可广泛使用LED来营造车内舒适环境，比如仪表类照明灯、踏板照明灯、航图灯、后雾灯、汽车后刹车与指示灯，而用于显示汽车“娱乐信息”的平板显示屏的混色背光照明及气氛照明将进一步增加LED的应用。
LED灯在汽车中的使用，目前主要集中在大灯、尾灯、照明灯、车载GPS背光等的使用上，尾灯、照明灯，占整个市场的10%和18%。
目前全车内部采用LED汽车灯的车厂家几乎全为欧洲的公司；而在外部照明使用LED方面，欧系及日系汽车将第三刹车灯改成LED的比率已超过80%。
但由于高成本的限值，LED前照灯主要应用在中高端的汽车企业，而这些汽车公司一般都会对LED的品牌有所限定，国内LED企业比较难进入其供应链。
第四节 2014-2018年我国LED汽车灯市场容量/市场规模预测

图表：2014-2018年LED汽车灯市场规模预测
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